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E in gelungenes Auswahlverfahren ist Gespridch zu iiberzeugen. Schlussendlich =) ‘ 6
Basis fiir eine spditere gute Zusammen- ist und bleibt Anwaltsauswahl bei aller gga\jbg

arbeit. Hat man als Kanzlei mit Expertise und Objektivierung immer noch Vertrauens-

Qualitdt gepunktet, gilt es auch im personlichen sache.

1 Dieses Gesprach muss der den Kunden zuarbeiten, was die Kanzlei/den Anwalt
betreuende Partner selbst fihren. besonders auszeichnet und von anderen
Horen Sie dabei besonders genau zu, Anbietern unterscheidet.
was |hr Kunde wirklich braucht und bieten [ Wertschopfung: Erst wenn die Inhalte
Sie Lésungen, die diesem Bedarf entspre- besprochen sind, lassen Sie sich auf eine
chen. Honorardiskussion ein. Fur Unternehmensju-

@ Wenn es um Expertise und Qualitat geht, risten wie fur Anwalte gilt gleichermaBen, wer
Uberzeugen Aussagen wie ,das erkennen mehr Wortschépfung generiert als er kostet,
Sie daran, dass wir ..." Wichtig ist heraus- wird dauerhaft im Geschaft bleiben.
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“... The future of legal service”*

Software basierte Vertragserrichtung
fur Rechtsanwdlte und Notare

@ arbeitet mit lhren eigenen Vertragsvorlagen und
Templates

© erméglicht Ihren Mitarbeitern, widerspruchsfreie und
vollsténdige Vertrage mit wenigen Klicks zu erstellen
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@ nitzt Ihr Know-How optimal und sichert I|hr Wissen

© ist schnell und kann als “Software as a Service”
unkompliziert in lhrer Kanzlei eingesetzt werden
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