,Strategische Positionierung”

Unternehmen verdndern sich sténdig. Unterneh-

men, die sich nicht verdindern, gehen unter.
Aber wann braucht Ihre Rechtsabteilung/Ihre
Kanzlei Verdinderung? — Immer, egal ob wir
intern oder extern tdtig sind. Nur wer weifs,
wohin sich sein Unternehmen/wichtiger Kunde
in den ndichsten Jahren verdndern wird, kann
diesen Kurs aktiv unterstiitzen.

3 Daraus ergibt sich:

» dass die eigenen Prioritdten an der Unter-
nehmensstrategie ausgerichtet werden,

» Rechtsberater in die bestehenden Manage-
mentstrukturen eingebunden sind und

® sie sich — von sich aus - in die Informations-
flusse des Unternehmens aktiv einbringen
kénnen.

EINFACH.

Wer technologisches Neuland betritt, wird dafiir
auch neue rechtliche Losungen finden miissen.
Ein Geschidiftsbereichsleiter eines Kunden hat
das gegeniiber seiner Rechtsabteilung kiirzlich so
formuliert: , Es ist ok, wenn Arbeitsspitzen nach
aufsen vergeben werden, aber wir miissen
sicherstellen, dass wir dabei keine Wettbewerbs-
vorteile aus der Hand geben, z.B. kénnen wir
intern rascher auf Anderungen im regulatori-
schen Umfeld reagieren, schneller Produkte
entwickeln und effizienter und besser als
Mitbewerber auftreten”.
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